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Die Zukunft von

Sachwertanlagen im
Private Banking 2026



Umfrage Sachwertanlagen 2026
Im Private Banking

* Gemeinsam Umfrage von RUECKERCONSULT, Sachwertanlagen gewinnen im Private Banking

Scope, Edelstoff Media / Private Banking Magazin und Private Wealth Management zunehmend an
in Kooperation mit EB-SIM und Quadoro Bedeutung.

* Erhebungszeitraum November bis Dezember * Seies als Instrument zur Diversifikation,
2025 Inflationsabsicherung oder zur nachhaltigen

» Durchfuihrung digital und Postversand an eine Vermogensstrukturierung.

Teilmenge * Mitdieser Umfrage mochten wir ein aktuelles

- Grundgesamtheit ca. 1.000 Adressen aus den Stimmungsbild unter den Anbietern gewinnen.

Segmenten Private Banking und Wealth * Welche Anlageziele verfolgen Ihre Kundinnen und
Management von Kreditinstituten Kunden?
* Rucklauf 43 Fragebogen, entspricht 4,3 Prozent * Welche Herausforderungen bestehen im Vertrieb

von Sachwertanlagen?

* Und welche Anlageformen werden derzeit
bevorzugt angeboten?
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Werterhalt wichtiger als Rendite

Was sind die wichtigsten Anlageziele Ihrer Private-Banking-Kunden?
(n=43)

* Werterhalt hat als Anlageziel flr die meisten Anlageziele

(78%) oberste Prioritat, gefolgt von Diversifikation

(62%) und Gesamtrendite (IRR) (57%) werterhalt |
* Nachhaltigkeit spielt keine Rolle piversifikation [
Gesamtrendite (IRR) _

Inflationsschutz _

Ausschuttungsrendite pro Jahr -

Nachhaltigkeit

0% 20% 40% 60% 80% 100%
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Reputation von Anlage und Manager haben bei
Banken hochste Prioritat

Wie bewerten Sie die folgenden Herausforderungen fur den aktuellen Vertrieb von Sachwertanlagen?
(n=40)

o AlS gréBte Herausforderung erd Reputation von Sachwertanlagen °
von den Befragten das Reputationsrisiken infolge unerfahrener AM 4
Reputationsrisiko infolge 2u geringe Kundennachfrage y
unerfahrenerAsset Manager Attraktive Kostenstruktur fur Anleger o
ei ngeschétzt (3’97) Fristentransformationsrisiko bei semi-liquiden Strukturen o
Geringe interne Kapazitat bei der Produktentscheidung/- P
* Auf den weitern Platzen folgen die aufnahme
attra ktive Kostenstru ktur fUI’ Geringe Attraktivitat aufgrund der Provisionsvergutung o
Anleger (3,80), die Reputation von Hohe Komplexitat und Aufwand der MIFID-Aufklarung °
Sachwertan[agen an sich (3,77) und Interner Schulungsaufwand fiir eigene Mitarbeitende °
die hohe Kom p[exitét und der Depotfahigkeit / Einbuchung / Prozess °
Aufwand durch die MIFID- Fehlender digitaler Zeichnungsprozess ]
Aufklaru ng (3,76) Beriicksichtigung von Nachhaltigkeitskriterien beim Anlageprodukt o
bei der Auswahl von Sachwertanlagen fir den Vertrieb
* Nachhaltigkeitskriterien werden als
am unbedeutendsten eingeschatzt 1 2 3 4 5
(2,09) nicht sehr
bedeutend bedeutend
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Mehr als 90 Prozent der Banken bieten ihren
Kunden Immobilienanlagen an

Bieten Sie in Ihrem Institut Anlagen im Bereich Private Markets an (Fondsinvestments in Immobilien, Infrastruktur, Private Equity
& Private Debt)? / Bieten Sie in Ihrem Institut Anlagen im Bereich Immobilien an?
(n=42/n=29)

Anlagen im Bereich Private
Markets

* 68 Prozent der Befragten bieten in ihrem Institut
Anlagen im Bereich Private Markets an

* Davon bieten wiederum 92 Prozent Anlagen im
Bereich Immobilien an

Hja Mnein

Anlagen im Bereich Immobilien

Hja Hnein
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Offene und geschlossene Fonds werden
gegenuber Aktien und Zertifikaten bevorzugt

Welche Arten von Immobilienanlagen haben Sie fir Ihre Kunden aktuell im Vertrieb?
(n=25)

Arten von Immobilienanlagen
* Beiden angebotenen Immobilienanlagen

dominieren die Direktanlagen mit 65 Prozent, vor Als Direktanlage
indirekten Anlagen Uber geschlossene Strukturen

. . .. Indirekt Gber geschlossene Strukturen | NENENIGININIGINININGNGNGNGENGNENENNN
und indirekte Anlagen uber offene bzw.
- . . indirekt Ub ff / iliquid
semiliquide Strukturen (je 57%) O e T e —
* AIF und Aktien-Indexzertifikate werden am ELTIFs I
seltensten angeboten (jeweils 4%) ETFs
Aktien-Fonds (ggf. REITs) NN
Investmentzertifikate | G
Sonstige (AiIF)
Aktien-Indexzertifikate [}

0% 20% 40% 60%
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Wohnen in Deutschland ist bevorzugtes
Anlageprodukt

Welche Immobilienarten bieten Sie schwerpunktmaBig an?
(n=25)

* Wohnimmobilien in Deutschland werden am haufigsten angeboten (73,9%), gefolgt von
Logistikimmobilien in Europa und Baroimmobilien in Deutschland (je 52,2%)

* Angebote in den Markten Sudamerika, Asien/Pazifik und Middle East werden dagegen kaum abgedeckt

Deutschland RO Nordamerika Siidamerika Asien/Pazifik Middle East
(ohne Deutschland)

Wohnen 73,9 % 47,8 % 26,1 % 0,0 % 0,0 % 0,0 %
Buro 52,2% 39,1 % 43,5 % 4,3 % 4,3 % 4,3 %
Logistik 43,5 % 52,2% 17,4 % 4,3 % 4,3 % 4,3 %
Sonstige 39,1 % 21,7 % 8,7 % 4,3 % 0,0 % 0,0 %
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Infrastruktur bei uber 65 Prozent im
Produktportfolio

Bieten Sie in Ihrem Institut Anlagen im Bereich Infrastruktur an?
(n=27)

Anlagen im Bereich Infrastruktur

* 68 Prozentjener, die Anlagen im Bereich Private
Markets anbieten, offerieren auch
Infrastrukturanlagen

Hja Hnein
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ELTIFs gewinnen bei Infrastrukturanlagen an
Bedeutung

Welche Art von Infrastrukturanlagen haben Sie fur Ihre Kunden aktuell im Vertrieb.
(n=25)

: - Arten von Infrastrukturanlagen
* Beilnfrastrukturanlagen stehen indirekte Anlagen g

uber offene/semi-liquide Strukturen im Fokus Indirekt tber offene/semi-liquide ey
(58,8%), gefolgt von indirekten Anlagen tber Strukturen
geSChlossene Strukturen (47’1 %) und Indirekt Gber geschlossene Strukturen || NG
ELTIFs (35,3%) ELTIFs
e Aktien-Indexzertifikate und Sonstige Arten von Aktien-Fonds (ggf. REITs) N

Infrastrukturanlagen werden kaum -
angeboten (je 5,9%) > -

Investmentzertifikate | G

Als Direktanlage |IIIIE
Sonstige IR

Aktien-Indexzertifikate [l

0% 20% 40% 60% 80%
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Energieinfrastruktur im Fokus von
Private Bankern

In welchen Bereichen der Infrastruktur investieren Sie fur lhre Kunden?
(n=18)
* Die dominierenden Anlagebereiche sind Energieinfrastruktur in Deutschland (87,5),

Verkehrsinfrastruktur und Umwelt- und Wasserinfrastruktur in Europa (je 75,0%) sowie Datenspeicher-
infrastruktur in Europa (68,8%)

Deutschland E(lcj)ll:::lpea Nordamerika Suidamerika Asien/Pazifik Middle East
Deutschland)
Energieinfrastruktur 87,5 % 68,8 % 25,0 % 6,3 % 18,8 % 6,3 %
Verkehrsinfrastruktur 62,5 % 75,0 % 18,8 % 6,3 % 12,5 % 6,3 %
Telekommunikation 37,5% 50,0 % 18,8 % 6,3 % 12,5% 6,3 %
Soziale Infrastruktur 50,0 % 62,5 % 6,3 % 6,3 % 6,3 % 6,3 %

Umwelt- und

0] 0, 0, 0] 0) 0,
W tur 50,0 % 75.0 % 25.0 % 6,3 % 6,3 % 6,3 %
SR LT 43,8 % 50,0 % 12,5 % 6,3 % 6.3 % 6,3 %
Mobilitat
Datenspeicherinfrastruktur 56,3 % 68,8 % 18,8 % 6,3 % 6,3 % 6,3 %
Sonstiges 31,3 % 31,3% 6,3 % 6,3 % 6,3 % 6,3 %
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Private Debt Produkte werden ebenfalls von
zwel Dritteln angeboten

Bieten Sie in Ihrem Institut Anlagen im Bereiche Private Debt an?
(n=28)

Anlagen im Bereich Private Debt

* 64 Prozent der Befragten, die die Anlagenim
Bereich Private Markets anbieten, bieten auch
Anlagen im Bereich Private Debt an

Hja Mnein

= EB-SIM 22 QUADORO |¢dnauis SCOPE

. Investments fiir

11



Angebote iIm Private Debt werden von offenen
und geschlossenen Strukturen dominiert

Welche Art von Anlagen in Private Debt haben Sie fir Ihre Kunden aktuell im Vertrieb?
(n=28)

) Arten von Anlagen in Private Debt
* Beiin Private Debt stehen indirekte Anlagen uber

offene/semi-liquide Strukturen im Fokus (44,0%), '“d‘rektUb%ftﬂetzféiem"“q”‘de S
gefolgt von indirekten Anlagen Uber geschlossene
Strukturen (36 O%) und ELTIFs (24 0%) Indirekt Gber geschlossene Strukturen || EENNEGE
* |nvestmentzertifikate, Aktien-Indexzertifikate, FLTIFs  —
Aktien-Fonds oder Sonstige Anlageformen Als Direktanlage Il
spielen keine Rolle —_
Sonstige

Aktien-Fonds (ggf. REITs)
Aktien-Indexzertifikate

Investmentzertifikate

0% 20% 40% 60%
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Breites Spektrum der Banken bietet Kunden
Private Equity Anlageprodukte an

Bieten Sie in Ihrem Institut Anlagen im Bereiche Equity an?
(n=28)

Anlagen im Bereich Private Equity

* 84 Prozent der Befragten, die die Anlagen im
Bereich Private Markets anbieten, bieten auch
Anlagen im Bereich Private Equity an

Hja Hnein
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Geschlossene Anlageprodukte bei Private Debt
fuhrend; ELTIFs werden beliebter

Welche Art von Anlagen in Private Equity haben Sie fir Ihre Kunden aktuell im Vertrieb?
(n=23)

Arten von Anlagen in Private Equity
* Bei Private Equity stehen indirekte Anlagen Gber

geschlossene Strukturen im Fokus (57,1 %), Indirekt Gber geschlossene Strukturen |GGG
gefolgt von indirekten Anlagen Uber offene/semi- Indirekt iiber offene/semi-liquide
S ]
liquide Strukturen (47,6%) und ELTIFs (42,9%) Strukturen
. . . ELTIFs I
* Aktien-Indexzertifikate oder Sonstige
Anlageformen spielen keine Rolle Als Direktanlage [N
Aktien-Fonds (ggf. REITs) R
ETFs
Investmentzertifikate [}

Sonstige
Aktien-Indexzertifikate

0% 20% 40% 60% 80%
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Die Halfte der Befragten pruft, erstmals Private
Markets Produkte fur Kunden aufzunehmen

Planen Sie, Ihren Kunden kinftig Investments in Sachwertanlagen mit privatem Kapital anzubieten?
(n=13)

Planung Investments in Sachwertanlagen

* 50 Prozent jener Befragten, die derzeit noch keine
Anlagen in den Bereich Private Markets anbieten,
planen dies zukunftig zu tun

Hja HEnein
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Immobilien sind der Favorit fur Banken, die
erstmals ihren Kunden Sachwertanlagen bieten

Planen Sie, Ihren Kunden kunftig Immobilienanlageprodukte anzubieten?
(n=7)

Planung Investments in Immobilienanlagen

* Von denen, die kunftig Investments in
Sachwertanlagen mit privatem Kapital anbieten

wollen, planen 83 Prozent Anlagemoglichkeiten
in Immobilienprodukte

Hja Mnein
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Klarer Fokus auf Direktanlagen bei kunftigen
Produktangeboten fur Kunden

Welche Immobilienanlageprodukte moéchten Sie lhren Kunden kiinftig anbieten?
(n=7)

Geplante Anlagevehikel bei Immobilien
* Essollenvor allem Direktanlagen in Immobilien

angeboten werden (67 Prozent) Als Direktanlage [
* Indirekte und offene Strukturen mit jeweils 38 Indirekt tiber geschlossene Strukturen |
Prozent weiter relevant und im Angebot Indirekt dber offenc/semi-liquide oy
Strukturen
* ELTIFs, ETFs, Aktien und Zertifikate ohne Investmentzertifikate N
Nennung
Sonstige
ELTIFs
ETFs

Aktien-Fonds (ggf. REITs)

Aktien-Indexzertifikate

0% 20% 40% 60% 80%
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Wohnen und Logistik in Deutschland und
Europa werden bevorzugt aufgenommen

Welche Immobilienanlageprodukte moéchten Sie lhren Kunden kiinftig anbieten?
(n=7)

* Der Fokus liegt auf Wohnimmobilien (83,3%) in Deutschland sowie Buro- und Logistikimmobilien in
Deutschland und Logistikimmobilien in Europa (je 66,7%)

 Sudamerika, Asien/Pazifik und Middle East spielen keine Rolle

Deutschland SRR Nordamerika Siidamerika Asien/Pazifik Middle East
(ohne Deutschland)

Wohnen 83,3% 50,0% 33,3% 0,0% 0,0% 0,0%
Blro 66,7% 33,3% 16,7% 0,0% 0,0% 0,0%
Einzelhandel 33,3% 50,0% 16,7% 0,0% 0,0% 0,0%
Logistik 66,7% 66,7% 16,7% 0,0% 0,0% 0,0%
Sonstige 33,3% 33,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%

. Investments fiir eine bessere Welt
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Die Halfte der Banken, die noch kein Infra-
Angebot fur Kunden hatten, planen dies in 2026

Planen Sie, Ihren Kunden kunftig Anlageprodukte im Bereich Infrastruktur anzubieten?
(n=14)

Planung Investments in Infrastrukturanlagen

* Von denen, die derzeit noch keine Anlagen im
Bereich Private Markets anbieten, planen 50
Prozent Anlagemoglichkeiten in Infrastruktur

Hja Mnein
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Bel Infrastruktur Investments ubernehmen
kunftig ELTIFs die Fuhrung im Produktangebot

Welche Anlageprodukte im Bereich Infrastruktur méchten Sie lhren Kunden kiinftig anbieten?
(n=7)

geplante Anlagen in Infrastruktur
* Beilnfrastrukturanlagen sollen vor allem ELTIFs

angeboten werden (66,7%), gefolgt von indirekten ELTIFs
Anlageprodukten Uber offen/semi-liquide Indirekt iiber offene/semi-liquide

]
Strukturen (50,0%) Strukturen

Als Direktanlage NN

Indirekt Gber geschlossene Strukturen || NG

Sonstige

ETFs

Aktien-Fonds (ggf. REITs)
Aktien-Indexzertifikate

Investmentzertifikate

0% 20% 40% 60% 80%
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Klarer Fokus auf deutsche Energieinfrastruktur
gefolgt von Verkehrsinfrastruktur

Welche Nutzungsarten féanden Sie fir Ihre Kunden attraktiv im Bereich Infrastruktur?
(n=7)

* |Im Fokus steht Energieinfrastruktur in Deutschland (100%), gefolgt von Verkehrsinfrastruktur in Deutschland
(83,3%) sowie Energieinfrastruktur in Europa (66,7%) und Ladeinfrastruktur in Deutschland (66,7%)

Deutschland E(‘;LOnIZa Nordamerika Siudamerika Asien/Pazifik Middle East
Deutschland)
Energieinfrastruktur 100,0% 66,7% 33,3% 16,7% 16,7% 0,0%
Verkehrsinfrastruktur 83,3% 50,0% 16,7% 16,7% 16,7% 0,0%
Telekommunikation 50,0% 33,3% 16,7% 16,7% 16,7% 0,0%
Soziale Infrastruktur 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%

Umwelt- und

. 33,3% 33,3% 16,7% 16,7% 16,7% 0,0%
Wasserinfrastruktur
Ladeinfrastrukt d
AnTrastrukturun 66,7% 33,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
Mobilitat
Datenspeicherinfrastruktur 50,0% 33,3% 16,7% 16,7% 16,7% 0,0%
Forst- und Agrarinfrastruktur 16,7% 16,7% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0%
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Private Debt Anlagen werden von Neuanbietern
nur zu einem Viertel geplant

Planen Sie, Ihren Kunden kunftig Anlageprodukte im Bereich Private Debt anzubieten?
(n=16)

Planung Investments in Private Debt

* Von denen, die derzeit noch keine Anlagen in den
Bereich Private Markets anbieten, planen 25
Prozent Anlagemaoglichkeiten in Private Debt

Hja Enein
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Beil Erstanbietern von Private Debt kein klares
Bild zur bevorzugten Struktur

Welche Anlageprodukte im Bereich Private Debt mdchten Sie Ihren Kunden kinftig anbieten?
(n=23)

geplante Anlagen in Private Debt
* Je ein Drittel der Befragten Teilgruppe plant,

Anlageprodukte als ELTIF indirekt Gber ELTIFs |
geschlossene Strukturen oder indirekt uber

- . . Indirekt Gber geschlossene Strukturen |
offene/semi-liquide Strukturen anzubieten

Indirekt Uber offene/semi-liquide
Strukturen

Andere

ETFs

Aktien-Fonds (ggf. REITs)
Aktien-Indexzertifikate
Investmentzertifikate

Als Direktanlage

0% 20% 40% 60%
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Neuanbietende Banken planen zu einem Dirittel
Private Equity Produkte aufzunehmen

Planen Sie, Ihren Kunden kiinftig Anlageprodukte im Bereich Private Equity anzubieten?
(n=14)

Planung Investments in Private Equity

* Von denen, die derzeit noch keine Anlagen in den
Bereich Private Markets anbieten, planen
33 Prozent Anlagemoglichkeiten in Private Equity

Hja Enein
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Erstanbieter bei Private Equity Investments
planen uberwiegend direkte Anlagen fur Kunden

Welche Anlageprodukte im Bereich Private Equity méchten Sie Ihren Kunden kunftig anbieten?
(n=23)
, , , , eplante Anlagen in Private Equit
* Beiden geplanten Anlagen in Private Equity gep g quity
stehen Direktanlagen im Fokus (75%), gefolgt von Als Direktanlage
indirekten Anlagen uber geschlossene Strukturen

oder indirekt Uber offene/semi-liquide Strukturen
(je 50%) Indirekt Uber offene/semi-liquide
Strukturen

Indirekt Gber geschlossene Strukturen |GGG
]
ELTIFs NG
ETFs I
Andere
Aktien-Fonds (ggf. REITs)
Aktien-Indexzertifikate

Investmentzertifikate

0% 25% 50% 75%
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Mehrheitlich wird eine Rendite zwischen

4 und 5 Prozent bei Immobilienanlagen erwartet

Welche Mindestrendite (Zielkorridor) sollten Privatmarktanlagen in Aussicht stellen, um in den Vertrieb aufgenommen zu
werden?
(n=43) _
Renditeerwartung
* Die geforderte Mindestrendite fur 70,0%
Immobilien dominiert im Bereich von 4,0 bis
5,0 Prozent bei 38 Prozent der Befragten, 28
Prozent erwarten eine Rendite zwischen 3,0 50,0%
bis 4,0 Prozent

60,0% u

40,0%

. . . . A ¢
* Bei Private Debt und bei Infrastruktur liegt 20.0%
die geforderte Rendite mehrheitlich im ’ A
Bereich von 5,0 bis 7,0 Prozent 20,0% a m
« Am hochsten sind die Renditeerwartungen 10,0% N N ¢
bei Investmentg in Private Equity mit 7,0 bis 0,0% S u -
10,0 Prozent. Dies erwarten 60 Prozent der S0 3o, 79, o, 2o, 70,
’ "% "% "% "% “y,
Befragten. 7, Sy, o o, @
A Immobilien Private Debt  m Private Equity e Infrastruktur

. Investments fiir eine bessere Welt
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671 Prozent der Befragten bieten ELTIF Produkte
bereits an oder planen dies in Zukunft

Vertreiben Sie ELTIFs (European Long Term Investment Funds) bzw. bieten Sie diese Anlageform Ihren Kunden an oder wollen
sie kunftig anbieten?

(n - 43) ELTIF-Vertrieb

* Gut ein Drittel vertreiben ELTIFs bzw. bieten diese
Anlageform ihren Kunden an

* 41 Prozent bieten sie nicht an

* Knapp ein Viertel plant, zuktunftig ELTIFs in den
Anlagevertrieb mit aufzunehmen

W Ja, vertreiben wir bzw. bieten wiran B Nein B Zukunftig geplant
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Offene Infrastruktur Sondervermogen (OISV) im
Bankenvertrieb bislang untergewichtet

Vertreiben Sie Sachwertprodukte in der Rechtsform des OISV (Offenes Infrastruktur Sondervermoégen) bzw. bieten Sie diese
Anlageform Ihren Kunden an oder wollen sie kiinftig anbieten?

n=41
( ) OISV-Vertrieb

89 Prozent vertreiben noch keine OISV oder
bieten diese ihren Kunden auch nicht an

* Drei Prozent planen sie zukunftig anzubieten, 8
Prozent vertreiben Sie bereits

B Ja, vertreiben wir bzw. bieten wiran B Nein B ZukUnftig geplant

= u EB-SIM 22 QUADORO | onauis SCOPE =
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Uber welche Handelsplattformen bieten Sie die
Abwicklung an

Im Freifeld eingetragen

Zu den Handelsplattformen, die fur die Abwicklung genutzt werden, gehoren (Freifeld Texteingabe)

e Atruvia  IFC

* Clearstream * Tradegate

e Attrax * Moonfare

- DWP * Privatize

* Eigene Bankplattform * Squareforge
 Haftungsdach * Kynetic Mux
* IC Consulting GmbH * V-Bank

Investments fiir eine bessere Welt
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Der Vertriebsprozess ist bei 57 Prozent
vollstandig oder teilweise digitalisiert

Wie digitalisiert ist der Vertriebsprozess flir Sachwertanlagen in Ilhrem Haus?
(n=41)

Digitalisierungsgrad

* Bei knapp der Halfte der Befragten ist der
Vertriebsprozess von Sachwertanlagen teilweise
digitalisiert

* Bei 8 Prozentist er sogar vollstandig digitalisiert

* Beije 22 Prozentist der Prozess uberwiegend
manuell bzw. ist eine Digitalisierung nicht
relevant

B Nicht relevant B Teilweise digital

m Uberwiegend manuell m Vollstandig digtal
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Ein Viertel der Banken, die keine indirekten Sach-
wertanlagen anbieten, empfehlen Online Broker

Sofern Sie selbst Ihren Kunden keine indirekten Sachanlageinvestments anbieten, empfehlen Sie Ihren Kunden Online-Plattformen
oder Broker und arbeiten Sie aktiv mit diesen Anbietern

zusammen?
(n = 41) Empfehlung Broker/Plattformen

* Gutein Viertel der Befragten empfiehlt seinen
Kunden Online-Plattformen oder Broker

* Zuden empfohlenen Anbietern gehoren:
* Comdirekt
* Moonfare
* Privatize
* S-Broker

B Wir empfehlen Anbieter bzw. arbeiten mit Anbietern zusammen

m Wir sprechen generell keine Empfehlungen aus
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dwpbank bei Abwicklungsplattformen klar vorne

Welche der folgenden Abwicklungs- und Lagerstellenplattformen nutzt Ihr Institut primar fir das Angebot von Fondsprodukten?

(n=37)

* Am weitesten verbreitet ist die Plattform
dwpbank (38%), gefolgt von Attrax (18%)

= m EB-SIM
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Verbreitete Plattformen

dwpbank

Attrax

FIL Fondsbank (FBB)
DAB (BNP Paribas)
keine der Genannten
V-Bank

FNZ (ehem. ebase)
Eigene, proprietare Plattform
S-Broke

FNZ Fondsdeoptbank
Andere

Moventum
Clearstream (Vestima)
Allfunds

0% 10% 20% 30% 40%
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Indifferentes Bild bei der Entwicklung der
Kundennachfrage bei Sachwertanlagen

Wie hat sich die Nachfrage nach Sachwertanlagen seitens der Kunden in den letzten 12 Monaten entwickelt?
(n=40)

 Immobilien im Sinkflug? Je 19,4 Prozent Nachfrage
geben an, dass die Nachfrage nach 45,0%
Immobilen stark oder leicht gesunken ist; 40,0%
andererseits sehen 25 Prozent einen 35.0% - .
leichten Zuwachs 30,0%
41,2 Prozent konstatieren ein leichtes bzw. 25,0% A
starkes Nachfragewachstum bei Anlagen in 20,0% A A
Private Equity; bei Infrastruktur sind es 15,0% .
40,0 Prozent 10,0% )
5,0% v =
° [ ] o
0,0% A
ory 1k sy, iy, “ry 4
@S(/ é’@s(/ 3/72( é’@sﬁ g@S[/
ke, ke, e, s,
A Immobilien Private Debt B Private Equity e Infrastruktur
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Bei den meisten Befragten gibt es keinen Ruckgang
beim platzierten Kapital fir Sachwertanlagen

Wie hat sich das von Ihnen platzierte Kundenkapital im Bereich Sachwertanlagen mit privatem Kapital in den letzten 12 Monaten
entwickelt?
(n=41) . .
Entwicklung Kapital Sachwertanlagen
* Die Tendenz beim platzierten Kundenkapital geht  s0%

deutlich in Richtung konstant bis leicht steigend

40%

30%

20%

10% I
0% .

Sl‘a/./( /G/C/) 6/0/7

SU S(/
/7&@/7 /7/(6,7 Ggen
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Vorstande entscheiden zu 83 Prozent uber die Auf-
nahme von Sachwertanlagen im Bankenvertreib

Wer entscheidet bei lhnen im Hause tber die Aufnahme von indirekten Sachwertanlagen fir Ihr Beratungsportfolio und welche

Bereiche sind eingebunden?
(n=24)

Sachwertanlagen trifft mehrheitlich (83%) der eingebunden Entscheidung

Vorstand Produktmarketing
* Am haufigsten ist der Bereich Private Banking in Depot B
die Entscheidung mit eingebunden (83%) Depot A
* Am seltensten eingebunden sind Private Banking
Produktmarketing und Depot A (je 39%) y )
orstan

* Zu den weiteren Entscheidungstragern zahlen:

Anlagestrategiekreis, Vermégensverwaltung, Portfoliomanagement & Sonstiger Bereich
Vertrieb, Produktmanagement, Schwestergesellschaft, Dienstleister

= = EB-SIM == QUADORO
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39%

33%

39%

22%

17%

22%
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50%

22%

11%

83%

44%

28%

28%

11%

0%

22%

83%

22%
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Wir freuen uns auf den Austausch mit lhnen

... E B-S I M nrivale haqnlig!!lg = = QUADORO CONSU LT SCEPE
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Uber die Initiatoren

Uber EB-SIM

Die EB - Sustainable Investment Management GmbH (EB-SIM) ist einer der fUhrenden Asset Manager flr ethisch-nachhaltige Investments mit einer klaren Mission:
JInvestments fur eine bessere Welt’. Der Fokus liegt auf Multi-Asset und erneuerbare Energien Investments. Das Unternehmen mit Sitz in Kassel ist eine Tochter der
Evangelischen Bank (EB). Die EB-SIM beschaftigt Uber 85 Mitarbeitende und verwaltet ein Vermogen von mehr als 6,6 Milliarden Euro. www.eb-sim.de

Uber Edelstoff Media

Edelstoff Media ist eines der fuhrenden Verlagshauser fur die Finanz- und Versicherungsbranche. Unsere Publikationen DAS INVESTMENT und das private banking magazin
gehoren im deutschsprachigen Raum seit Jahren zu den wichtigsten B2B-Medien der Branche. Mit unseren beiden Publikationen erreichen wir tausende Entscheider — aus
der Fonds- und Versicherungsberatung, aus der unabhangigen Vermogensverwaltung, von Asset Managern, Private-Wealth-Anbietern, Family Offices und aus der
institutionellen Kapitalanlage. www.edelstoff-media.de, www.private-banking-magazin.de

Uber Quadoro

Die Quadoro-Unternehmensgruppe ist ein unabhangiger Investment- und Asset Manager mit Fokus auf Sachwertinvestitionen in den Bereichen Immobilien und Erneuerbare
Energien. Die Quadoro Investment GmbH ist als Kapitalverwaltungsgesellschaft nach dem Kapitalanlagegesetzbuch (KAGB) reguliert und bietet institutionellen sowie
privaten Investoren Zugang zu professionell verwalteten Investmentprodukten. Die Quadoro GmbH verantwortet das operative Asset Management und die
Projektentwicklung. www.quadoro.com

Uber RUECKERCONSULT

RUECKERCONSULT ist ein strategischer Kommunikationsberater flr die Immobilienwirtschaft. Die 35 Mitarbeitenden kommen aus der Immobilienwirtschaft und denken wie
Immobilienunternehmer. Sie beraten und positionieren rund 60 Unternehmen mit Pressearbeit, Social Media-Strategien, politischer Kommunikation, Research und der
direkten Ansprache von Kundenzielgruppen. Zusatzlich organisiert das Unternehmen Konferenzen und Netzwerkevents, bei denen es institutionellen und private
Kapitalanleger mit der Immobilienwirtschaft zusammenbringt. Hierzu gehoren die INVESTMENTexpo, der Family Office Real Estate Day und der Real Asset Finance & Debt
Summit. www.rueckerconsult.de, www.fored.club

Uber Scope Fund Analysis

Scope Fund Analysis ist Teil der Scope Gruppe und bewertet Investmentfonds, Asset Manager und Zertifikate-Anbieter. Die aktuell mehr als 10.000 analysierten
Anlageprodukte verwalten ein Vermogen von rund 6 Billionen Euro. Der Uberwiegende Teil der Bewertungen ist auf dem ScopeExplorer frei zuganglich. Das Unternehmen hat
mehr als 20 Jahre Erfahrung mit der Beurteilung von Investments und Asset Managern. Die mehr als 25 Analystinnen und Analysten verteilen sich auf die Standorte Frankfurt
am Main und Berlin. www.scopeexplorer.com
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